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Бриф на комплексное продвижение 
интернет-магазина
Подробно заполненный бриф поможет нам более точно составить для вас стратегию продвижения и рассчитать бюджет.

	Если вы затрудняетесь с заполнением брифа, свяжитесь с нами любым удобным для вас способом. Мы заполним его вместе с вами.


	Дата: 


	1. Контактная информация

	Компания
	

	Контактное лицо, должность *

	

	Телефон *
	

	Сайт *

	

	E-mail
	

	Другое

(ICQ, Skype, Jabber и пр.)
	


	2. О компании

	Сфера деятельности
	

	Товары и услуги *

	

	Целевая аудитория. Кто ваш клиент?

Например: Василий, 30 лет, высшее образование, работа, должность. Женат, двое детей, квартира в собственности, заработок - 50 т.р./месяц
	Частные клиенты
Корпоративные клиенты
Портрет клиента: 



	Основные конкуренты и их сайты
	


	3. Постановка задач и цели

	Цель *
	Увеличение продаж
Повышение узнаваемости       

Увеличение посещаемости     

Другое: ________________

	Цель количественно

Например: 1000 звонков в день, 500 посетителей в сутки, 300 клиентов в месяц
	

	Ближайшая проблема
Если четкой цели нет
	

	Текущие/прошлые показатели

Посещаемость сайта, конверсия (в т.ч. трафик => лид и лид => продажа), общее количество заявок, ROI с других источников
	

	Средний чек


	

	CLV

Сумма, которую приносит в среднем каждый клиент за все время сотрудничества/жизни (либо количество допродаж/возвращений)
	

	Маржинальность

% чистой прибыли
	

	Требования к срокам

Как быстро нужно цели достичь?
	

	Регион(ы) продвижения *

	

	Категории товаров

(Например – холодильники, книжки для детей). Если необходимо продвигать весь товар в вашем интернет-магазине, так и напишите, но было бы отлично, если бы вы указали свое предпочтение (товары-локомотивы, высоко маржинальные)
	


	4. Предпочтительные инструменты

	Заполнения данного раздела не обязательно. Но если у вас есть какие-то предпочтения, мы всегда готовы их рассмотреть. Наши специалисты подберут для вас оптимальные каналы! Это наша работа!



	Поисковое продвижение (SEO)

	

	Контекстная реклама
	

	Яндекс Маркет
	

	Прайс-агрегаторы
	

	E-mail маркетинг 

Работа над рассылкой существующей базы клиентов 
	

	Медийна реклама
	

	Повышение конверсии

Юзабилити
	

	Повышение среднего чека
	

	Продвижение в соцсетях
	


	5. Бюджет

	Укажите предполагаемый ежемесячный бюджет

Возможно указать бюджет на привлечение 1 клиента в ваш магазин (всегда можно рассчитать исходя из среднего чека и жизненного цикла клиента (LTV))
	К сожалению, структура нашей студии не позволяет нам работать с интернет-магазинами с бюджетами менее:

Регионы от 15 000 руб.

Москва / СПБ от 30 000 руб. 


	Дополнительно

Возможно мы не все учли. Укажите свои замечания и предложения. В свободном стиле (

	


	Если вы затрудняетесь с заполнением брифа, свяжитесь с нами любым удобным для вас способом. Мы заполним его вместе с вами.


Спасибо, что уделили этому время!

Мы постараемся сделать все так, чтобы вы остались довольны.

Ждем бриф на (: mail@leader-web.ru
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