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Бриф на создание интернет магазина
Подробно заполненный бриф поможет нам разработать для вас грамотный и продающий интернет магазин  в более короткие сроки. Спасибо!

	Если вы затрудняетесь с заполнением брифа, свяжитесь с нами любым удобным для вас способом. Мы заполним его вместе с вами.


	Дата: 


	1. Контактная информация

	Компания
	

	Контактное лицо, должность *

	

	Телефон *
	

	Сайт *

	

	E-mail
	

	Другое

(ICQ, Skype, Jabber и пр.)
	


	2. О компании

	Сфера деятельности
	

	Стратегия вашей компании

Примере стратегия развития и работы нашей студии: «Предоставление клиентам комплексных услуг интернет-маркетинга на языке клиента, постоянно повышая сервис и поддерживая непрерывную обратную связь».
	

	Товары и услуги *

	

	Целевая аудитория. Кто ваш клиент?

Например: Василий, 30 лет, высшее образование, работа, должность. Женат, двое детей, квартира в собственности, заработок - 50 т.р./месяц
	Частные клиенты
Корпоративные клиенты
Портрет клиента: 



	С какими регионами будем работать? 
В какие регионы вы хотите продавать ваши товары 
	

	Преимущества компании.
Почему ваши клиенты покупают именно у вас?
	

	Год основания

 
	

	Интернет-магазины основных конкурентов

	


	3. Постановка цели

	Цель *
Каких практических результатов вы хотели бы добиться с помощью интернет-магазина? Например: выход на новые рынки, повышение продаж, продажа неликвида и т.п.
	

	Цель количественно *
Например: добиться в течение 3 месяцев продаж на сумму 5 млн. руб., увеличить сумму среднего чека на 50% и т.п.
	


	4. Общая информация об интернет магазине

	Цветовая гамма и визуальное представление
	

	Разделы интернет-магазина

Укажите основные предполагаемые разделы сайта и прокомментируйте их содержание с указанием возможных подразделов, если есть. Обычно это: о компании, каталог услуг или продукции, способы оплаты, доставка, гарантии, отзывы клиентов, вопрос-ответ, новости компании, статьи, прайс-лист, акции, контактная информация и т.д.
	

	Сайты, которые нравятся

Приведите примеры сайтов, которые вам нравятся. Оцените их и отметьте достоинства.
	

	Сайты, которые не нравятся

Приведите примеры сайтов, которые вам нравятся. Оцените их и отметьте отрицательные стороны.
	


	5. Подробная информация об интернет магазине

	Каталог товаров

Какие товары вы будете продавать? 

Количество товаров которое будет размещено?
	

	Функционал
	Регистрация / Авторизация:
	

	
	Корзина


	

	
	Сравнение товаров


	

	
	Спецпредложения и Акции
	

	
	Фильтр товаров


	

	
	Поиск на сайте


	

	
	Количество типов цен 

Розничная, дилерская, со скидкой, спецпредложение, акция
	

	
	Скидки

Дилерские, накопительные, постоянным клиентам, по купонам и флаерам
	

	
	Маркетинг, Upsell
Функции «с этим товаром покупают»
	

	
	Оплата

Наличные, безналичные, кредит/лизинг, электронные деньги, кредитные карты
	

	
	Обработка заказов
	Заказы поступают на e-mail менеджера, и вся дальнейшая обработка заказов ведётся в оффлайне;

На e-mail менеджера поступает уведомление, а обработка заказов ведётся на сайте;

Другое: ______________________________

	
	Доставка

Самовывоз, почтой, транспортными компаниями, курьером, «доставка до двери»
	

	
	E-mail рассылка
	

	Интеграция

Необходима ли интеграция с системой учета/бухгалтерией для выгрузки. 

Если необходима выгрузка, то укажите, как она осуществляется.

Например: «1С Бухгалтерия», «МойСклад» и т.д.
	

	Выгрузка данных

Необходима ли выгрузка в XML, Яндекс.Маркет либо другой витрины.
	


	6. Требования к нам

	Сроки
Предполагаемый/желаемый срок разработки
	

	Бюджет

Предполагаемый бюджет разработки ИМ
	

	Дополнительные требования к разработчику
	


	Дополнительные пожелания и комментарии

Тут вы можете высказать свои мысли по будущему интернет магазину. Рассказать, какие эмоции он должен вызвать. Каких действий после посещения сайта ожидаете от пользователя. В свободном стиле (

	


	Дополнительные услуги

	SEO
	

	Контекстная реклама
	

	Копирайтинг и наполнение
	

	Др.
	


	Если вы затрудняетесь с заполнением брифа, свяжитесь с нами любым удобным для вас способом. Мы заполним его вместе с вами.


Спасибо, что уделили этому время!

Мы постараемся сделать все так, чтобы вы остались довольны.

Ждем бриф на (: mail@leader-web.ru
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